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Perswazyjne wystapienia publiczne i
prezentacje

CEL PROJEKTU SZKOLENIOWEGO

Zapoznad z zasadami oraz narzedziami przygotowania i prowadzenia prezentacji.

Nauczy¢ tworzy¢ profesjonalne scenariusze angazujgcych spotkan i prezentacji.

Nauczy¢ poprowadzi¢ efektywne spotkania prezentacyjne w sposéb angazujacy.

Pokazac¢ w jaki sposdéb sprawnie postugiwaé sie narzedziami wspierajgcymi perswazyjnosc i site
argumentacji.

Nauczy¢ jak skutecznie doskonali¢ gtos, dykcje, oddziatywanie ciatem.

Wyposazy¢ w narzedzia pomagajgce skutecznie radzi¢ sobie w sytuacjach trudnych podczas wystgpien.
Pokazac jak tworzy¢ i uzywac pomocy wizualnych zgodnie z ich rzeczywistym przeznaczeniem.

KORZYSCI WYNIKAJACE Z UKONCZENIA SZKOLENIA

Po ukonczeniu zaje¢ uczestnik:

Potrafi Swiadomie zwiekszy¢ site oddziatywania na poziomie merytorycznym i emocjonalnym podczas
prowadzenia spotkah biznesowych.

Wie jak zwiekszy¢ poziom zrozumienia i zapamietania swojego przekazu przez stuchaczy.

Dysponuje narzedziami, aby skutecznie i wiarygodnie poradzi¢ sobie w trudnych sytuacjach podczas
spotkan.

Efektywnie pokonuje zastrzezenia, obiekcje i radzi sobie z kontrargumentami.

Potrafi tworzy¢ czytelne i atrakcyjne pomoce wizualne.

PRZYGOTOWANIE DO SZKOLENIA
Wirtualna Klasa

Poznanie trenera i grupy
Sprawdzanie wiedzy - testy i quizy
Wprowadzenie w temat zajed

WYKLADY | WARSZTATY
Sala szkoleniowa

1.

2.

Etapy powstawania prezentacji
o Kluczowe elementy dla kazdego z etapdw - planowania, przygotowania, prowadzenia prezentacji.
o Tworzenie pozytywnych i wspierajgcych zatozeh.
o Aktor na scenie czy wyktadowca na auli - jak wybér roli wptywa na efektywnos$¢ prezentacji oraz
pewnos¢ siebie.
Narzedzia dla dobrej struktury spotkania z uzyciem prezentacji
o Nauczy¢ komponowac spotkanie/ prezentacje wg scenariusza dramaturgicznego.
o Nauczy¢ prezentowac idee, rozwigzania, produkty wg modelu 4P.
o Wprowadzi¢ zasade 3P i zasade kulminacji.
o Nauczy¢, jak stosowa¢ model Piramidy Argumentéw.

3. Ja angazowac serca i umysty uczestnikéw

o Nauczy¢ tworzy¢ i stosowaé metafory podczas rozméw i prezentacji.
o Unaoczni¢ jak skutecznie moga oddziatywac¢ metafory i analogie na rozméwce/stuchacza.
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o Nauczy¢ tworzy¢ i stosowaé symbole i wizualizacje.
4. Obstuga Ciata, czyli czym dysponuje osoba wystepujaca przed publicznoscia
o Nauczy¢ poprawnie oddychad.
o Pokazac jak ¢wiczy¢, aby poprawnie emitowaé gtos. Uswiadomi¢ czym grozi niewtasciwa emisja.
o Przeéwiczy¢ wymowe i wyposazy¢ kazdego uczestnika w zestaw ¢wiczeh do pracy nad wymowa.
o Wprowadzi¢ w zagadnienia wywierania wptywu za pomoca gtosu: intonacji, modulacji oraz
interpretacji.
5. Chwile préby, czyli jak radzi¢ sobie z sytuacjami trudnymi
o Wyposazy¢ w techniki radzenia sobie z trudnymi sytuacjami podczas spotkan/ wystgpien/
prezentacji.
6. Soléwki - praca z kamera
o Podsumowanie wiedzy zdobytej podczas warsztatu.
o Nagra¢ wystapienia indywidualne.
o Przekaza¢ informacje zwrotna.
o QOkresli¢ dalsze kroki w indywidualnych planach rozwoju.
7. Podsumowanie warsztatu.
o Podsumowac przektady dobrze i Zle przygotowanych prezentacji.
o Wypracowac filary profesjonalnej prezentacji.
o Opracowanie planéw wdrozenia nowej wiedzy i metod w miejscu pracy.
o Opracowanie indywidualnych ,,szczepionek” i ,rytuatéw” wspierajgcych wprowadzenie zmian.

WSPARCIE | ROZWOJ PO SZKOLENIU
Portal Altkom Akademii

e Dostep do materiatéw szkoleniowych i uzupetniajgcych
¢ Opieka trenera
¢ Kontakt ze spotecznoscia

SZKOLENIE OBEJMUJE Kod szkolenia HR-PW-P

e 2 dni pracy z trenerem (14h) Poziom Podstawowy
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