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Akademia eCommerce
- bo online mozesz wigcej oo

O projekcie:
Projekt szkoleniowy dedykowany jest firmmom nalezgcym do ZPPM, ktdre chcg rozszerzy¢ swojg

dotychczasowa sprzedaz poprzez wykorzystanie kanatu eCommerce zwiekszajgc w ten sposdb swoja
konkurencyjnosc¢ i adaptacyjnosc¢ do potrzeb Klienta biznesowego, w szczegodlnosci B2B.

Dzieki szkoleniom dowiesz sie jak przygotowac sie i jak wdrozy¢ eCommerce.

Forma realizacji: ONLINE

Projekt szkoleniowy przewiduje realizacje 4 spotkan podzielonych na 2 bloki szkoleniowe:

CZ. I: ,,Jak przygotowac firme do zatozenia sklepu internetowego”

2.02.2021 w godz. 9:30-13:15

3.02.2021 w godz. 9:30-13:15

CZ. II: ,Jak skutecznie wdrozy¢ platforme eCommerce w handlu B2B w twojej firmie”
23.02.2021 w godz. 9:30-13:15 —
24.,02.2021 w godz. 9:30-13:15 / %



»Jak przygotowac firme do zatozenia sklepu internetowego”

Profil uczestnika:

wiasciciele, osoby zarzgdzajace oraz odpowiedzialne za rozwdj sprzedazy w szczegdlnosci w modelu B2B

Zakres szkolenia:

- Czym jest cyfryzacja, transformacja cyfrowa, a czym eCommerce

- O czym musimy pamietac otwierajac sklep internetowy do sprzedazy pomiedzy przesiebioracami ?

- Wejscie w eCommerce - zmiana w catej firmie

- Dobre przygotowanie do tej zmiany to podstawa sukcesu — plan / strategia

- O czym nie zapomniec€ otwierajac internetowy sklep?

- Jakich bteddéw nie popetnic

Po szkoleniu kazdy uczestnik po szkoleniu otrzyma check-liste "eCommerce krok po kroku - sprawdz czy jestes gotow?"
- ankieta/lista/plan

Termin szkolenia:

Dzien I: 2.02.2021 w godz. 9:30-13:15
Dzien Il: 3.02.2021 w godz. 9:30-13:15

Forma realizacji: online na platformie Zoom .
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nJak skutecznie wdrozy¢ platforme eCommerce w handlu B2B w twojej firmie”

Profil uczestnika:

wiasciciele, osoby zarzgdzajace oraz odpowiedzialne za rozwdj sprzedazy,
osoby odpowiedzialne za wdrozenie i obstuge sklepu internetowego.

Zakres szkolenia:

- Czym rézni sie eCommerce B2B od B2C?

- Komunikacja online i offline - jakie mamy réznice i udogodnienia w modelu B2B
- Najwazniejsze czesci sktadowe efektywnego i wydajnego systemu
(Komponenty architektury)

- Jak unikna¢ walki miedzy online i offline

- Jak skutecznie wdrozyc¢ platforme B2B u swoich starych i nowych klientéow

- Przyktady skutecznego i efektywnego wdrozenia - dlaczego im sie udato?
Termin szkolenia:

Dzien I: 23.02.2021 w godz. 9:30-13:15

Dzien II: 24.02.2021 w godz. 9:30-13:15

Forma realizacji: online na platformie Zoom




Trener: ARTUR PIEKARCZYK

Motywuje przedsiebiorcow, pomaga zrozumiec skale czekajacych ich wyzwan technologicznych i
organizacyjnych. Posiada bardzo duze doswiadczenie biznesowe - w firmie TIM S A. przeszedt sciezke
awansu od managera, poprzez dyrektora marketingu, az do wiceprezesa i cztonka zarzadu.

Byt Cztonkiem Zarzadu EL-IT S.A,, zasiadat w Radzie Nadzorczej PROCOM SYSTEM S.A.

Jest wspotzatozycielem ALLWINS.org (firma zajmujaca sie cyfryzacjg, transformacja cyfrowa i
wdrozeniami eCommerce), petni funkcje Head of Consulting Unity Group, Prezes Zarzadu ONE | B2B
Commerce Cloud Platform. Przeprowadzit jednego z najwiekszych dystrybutoréw materiatow
elektrotechnicznych w Polsce przez zmiane modelu biznesowego z tradycyjnego handlu hurtowego
na model dystrybutora hybrydowego, a takze wiele innych firm - z wiekszych nalezy tu wymienic¢ np.
Daniella Villamosag (rynek wegierski — lider branzy 350 mln zt przychodoéw), Kaczmarek Electric (550
mIin zt przychodoéw) czy Euroterm (250 min zt przychodow. O sobie mowi:

.Przez 25 lat budowatem i rozwijatem dziaty handlowe i zawsze chodzito o wzrost efektywnosci i
wydajnosci sit sprzedazy przy wiekszym zadowoleniu klienta, ktory byt sktonny robi¢ coraz wieksze
zakupy przy wysokich marzach. Teraz na bazie tych doswiadczen przygotowalismy narzedzia, ktore
wprowadzaja firmy B2B do swiata cyfrowej rewolucji.”

Cechuje sie niezwyktg charyzma i wiedza praktyczna mozliwa do zastosowania w przedsiebiorstwach.

-Akademia Leona Kozminskiego- Kozminski Advanced Management Program (KAMP) (2014)

-University of Bradford Master in Business Administration (MBA) European Master of Business
Administration (2006 - 2008)

- Akademia Leona Kozminskiego Master of Business Administration (MBA), European Master of Business
Administration (2006 - 2008)

- Certyfikat ICAN Institute ,Management 2003" Harvard Business School

- Politechnika Wroctawska (Mgr)Kierunek Elektrotechnika, specjalnosc: Przyrzady i Systemy Pomiarowe

Transformacja cyfrowa przedsiebiorstw, Ecommerce B2B,
Zarzadzanie sprzedazg, Strategia biznesowa.




HUMAN
_/[37/\ PARTNER

MieliSmy przyjemnos¢ pracowac dla:

ooooooooooooooo

v unit S PNEUMAT" 'V ES7=]  FAGOR =) MASTERCOOK
. FRANKONIA b GROU F’y SiSEN g 3

POLAND
SPEKTRUM G‘A:éh - g=:
ORGANIQUE N sz <V sente  PROBUILD ARAD
LAMA B MET?ERS SOLSOFT ARKKANA BJ3 BROKERS /met
metering solutions SOFTWARE DEVELOPMENT
@ ey VMPL mohilo  W§peHMed @ conser o
PGS, HOTEL NIEMCZA SPA p umwersy!! om;czny iIFCORNER

POLSKIE GORNICTWO SKALNE * % & alfa_net we Wroctawiu




HUMAN

Jestesmy nagradzani i doceniani.
VET Excellence Awards 2018

w kategorii "Training at work”™

przyznana przez Jury Komisji Europejskiej za najlepszy program szkoleniowy

A

Ziote Godto
Gwiazda Biznesu 2016 w kategorii Najwyzsza
w kategorii mikro firma Jakosc¢ Quality International

Services w zakresie ustug

rozwojowych i doradztwa
d(\\__ dla biznesu.
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