Projekt z dnia 31 marca 2023 r.

ROZPORZADZENIE
RADY MINISTROW
7z dnia

w sprawie wylaczenia niektorych rodzajow porozumien wertykalnych spod zakazu

porozumien ograniczajacych konkurencje

Na podstawie art. 8 ust. 3 ustawy zdnia 16 lutego 2007 r. o ochronie konkurencji

1 konsumentéw (Dz. U. z 2021 r. poz. 275 oraz z 2022 r. poz. 2581 12640) zarzadza si¢, co

nastepuje:

1)

2)

3)

4)

§ 1. Rozporzadzenie okresla:

warunki, jakie muszg by¢ spelnione, aby porozumienie wertykalne zostalo uznane za
wytaczone spod zakazu, o ktorym mowa w art. 6 ust. 1 ustawy z dnia 16 lutego 2007 r.
o ochronie konkurencji i konsumentow, zwanej dalej ,,ustawg”;

klauzule, ktorych wystgpowanie w porozumieniu wertykalnym stanowi naruszenie art. 6
ust. 1 ustawy;

klauzule, ktorych wystepowania w porozumieniu wertykalnym nie uznaje si¢ za
naruszenie art. 6 ust. 1 ustawy;

okres obowigzywania wylaczenia.

§ 2. PrzepisOw rozporzadzenia nie stosuje si¢ do porozumien wertykalnych objetych

zakresem innego rozporzadzenia wydanego na podstawie art. 8 ust. 3 ustawy.

1y

2)

3)

§ 3. Uzyte w rozporzadzeniu okreslenia oznaczaja:

wylaczenie — wylaczenie porozumien wertykalnych spod zakazu, o ktorym mowa w art. 6
ust. 1 ustawy;

porozumienia wertykalne — porozumienia zawierane migdzy dwoma lub wigcej
przedsiebiorcami, zktérych kazdy prowadzi dzialalno§¢ — wramach takiego
porozumienia — na innym szczeblu obrotu, ktérych przedmiotem sa warunki zakupu,
sprzedazy lub odsprzedazy towaréw;

dostawca — przedsigbiorcg, ktory sprzedaje nabywcy towary objete porozumieniem

wertykalnym, w tym przedsiebiorce, ktory swiadczy ustugi posrednictwa internetowego;



4)
5)

6)

7)

8)

9)

nabywca — przedsigbiorce, ktory kupuje towary objete porozumieniem wertykalnym;

ustugi posrednictwa internetowego — ustugi w rozumieniu § 2 pkt 1 rozporzadzenia Rady

Ministrow z dnia 23 grudnia 2002 r. w sprawie sposobu funkcjonowania krajowego

systemu notyfikacji norm 1 aktow prawnych (Dz. U. poz. 2039 oraz z 2004 r. poz. 597),

ktore umozliwiajg przedsiebiorcom oferowanie towarow uzytkownikom koncowym

zzamiarem ulatwienia inicjowania transakcji bezposrednich miedzy tymi
przedsiebiorcami iuzytkownikami koncowymi, niezaleznie od tego, czy i gdzie te
transakcje sg ostatecznie zawierane;

uzytkownik koncowy — konsumenta albo przedsi¢biorcg¢ kupujacego towary objete

porozumieniem wertykalnym w zwiagzku z prowadzong dzialalno$cig gospodarcza inng

niz dziatalno$¢ dystrybucyjna;

zakaz konkurowania — wynikajgce bezposrednio lub posrednio z porozumienia

wertykalnego:

a) wylaczenie uprawnien nabywcy do wytwarzania, zakupu, sprzedazy lub odsprzedazy
towarow, ktore ze wzgledu na ich przeznaczenie, cen¢ oraz wlasciwosci, w tym
jakos¢, sa uznawane przez ich nabywcoOw za substytuty towarow objetych
porozumieniem wertykalnym,

b) zobowigzanie nabywcy do dokonywania u okreslonego dostawcy lub
przedsigbiorcoOw przez niego wskazanych ponad 80% swoich wszystkich zakupoéw
towarow objetych porozumieniem wertykalnym i towarow, ktore ze wzgledu na ich
przeznaczenie, cen¢ oraz wilasciwosci, wtym jako$¢, sg uznawane przez ich
nabywcow za ich substytuty, obliczonych na podstawie wartosci lub jesli jest to
przyjete na okre§lonym rynku — wielko$ci zakupéw dokonanych przez nabywce
w poprzednim roku kalendarzowym;

system dystrybucji selektywnej — system dystrybucji, w ktorym dostawca zobowigzuje si¢

sprzedawa¢ bezposrednio lub posrednio towary objete porozumieniem wertykalnym

jedynie dystrybutorom wybranym wedtug kryteriow okreslonych w tym porozumieniu,

a dystrybutorzy zobowiazuja si¢ nie odsprzedawaé tych towardéw dystrybutorom

nienalezacym do tego systemu na terytorium, na ktorym dostawca prowadzi dziatalnos¢

lub podjal dziatania $wiadczace otym, ze zamierza prowadzi¢ dziatalno$§¢ w tym
systemie;

system dystrybucji wytacznej — system dystrybucji, w ktorym dostawca zastrzega sobie

okreslone terytorium lub okreslong grupe klientow lub przydziela je nie wigcej niz pieciu



nabywcom 1 ogranicza wszystkim swoim pozostalym nabywcom mozliwo$¢ aktywne;j
sprzedazy na tym terytorium lub tej grupie klientow;

10) aktywna sprzedaz — dziatania sprzedawcy podejmowane w celu pozyskania klientéw na
okreslonych terytoriach lub okreslonych grup klientow, polegajace w szczegdlnosci na
przeprowadzaniu wizyt lub rozmoéw telefonicznych, wysylaniu pism w postaci
papierowej, wykorzystywaniu $§rodkéw komunikacji elektronicznej, ukierunkowywaniu
reklam 1promocji, wtym w Internecie, prowadzeniu strony internetowej z domeng
najwyzszego poziomu odpowiadajacg okreslonym terytoriom lub udost¢pnianiu strony
internetowej w jezykach powszechnie uzywanych na okreslonych terytoriach, jezeli takie
jezyki sa rézne od jezykow powszechnie uzywanych na terytorium, na ktérym nabywca
ma siedzibg;

11) pasywna sprzedaz — dziatania sprzedawcy polegajace na odpowiadaniu na oferty klientow
indywidualnych, ktére nie zostaly spowodowane dziataniami, o ktorych mowa w pkt 10,
wtym udzial w postgpowaniach o udzielenie zamoéwienia publicznego oraz
w przetargach nieobjetych przepisami dotyczacymi zamdwien publicznych;

12) prawa wilasnosci intelektualnej i przemystowej — prawa przystugujace na podstawie
przepisoOw dotyczacych ochrony witasnosci intelektualnej 1 przemystoweyj;

13) know-how — nieopatentowane, nieujawnione do wiadomos$ci publicznej informacje
techniczne lub technologiczne lub zasady organizacji i zarzadzania, co do ktorych podjeto
dziatania zmierzajace do zapobiezenia ich ujawnieniu, jezeli stanowig one catos¢ lub
cze$¢ okreslonych informacji praktycznych wynikajacych z doswiadczen dostawcy,
przeprowadzonych badan lub testow istotnych dla nabywcy z punktu widzenia uzywania,
sprzedazy lub odsprzedazy towaréw objetych porozumieniem wertykalnym;

14) klient nabywcy — przedsicbiorce niebedacego strong porozumienia wertykalnego
kupujacego towary objete porozumieniem wertykalnym od nabywcy bedacego strong

tego porozumienia w celu ich odsprzedazy.

§ 4. 1. Wylaczeniu podlegaja porozumienia wertykalne zawierane migdzy zwigzkami
przedsiebiorcow a ich cztonkami oraz migdzy zwigzkami przedsigbiorcéw a ich dostawcami,
jezeli:

1) wszyscy czlonkowie zwigzku sa sprzedawcami detalicznymi towardw niebedacych

ustugami oraz



2) obrodt zadnego z cztonkoéw zwiazku, wraz z obrotem przedsigbiorcéw nalezacych do jego
grupy kapitatowej, w poprzednim roku kalendarzowym nie przekroczyl rownowartosci

50 milionéw euro.

2. Wylaczenie stosuje si¢ takze, jezeli w dowolnym okresie dwoch kolejnych lat
obrotowych obrét kazdego z cztonkdéw zwigzku, wraz z obrotem przedsiebiorcéw nalezacych
do jego grupy kapitatowej, nie zostat przekroczony o wigcej niz 10%.

3. Zawarcie porozumien wertykalnych, o ktorych mowa w ust. 1, nie wylacza mozliwosci
zastosowania zakazu okre$lonego wart. 6 ust. 1 ustawy do porozumien horyzontalnych

zawieranych migdzy cztonkami tych zwigzkow przedsigbiorcow.

§ 5. 1. Wylaczeniu podlegaja porozumienia wertykalne o charakterze niewzajemnym
zawierane mi¢dzy konkurentami, jezeli:

1) dostawca prowadzi dziatalno$¢ na wyzszym szczeblu obrotu jako producent, importer lub
hurtownik oraz na nizszym szczeblu obrotu jako importer, hurtownik lub sprzedawca
detaliczny towardéw, anabywca jest importerem, hurtownikiem lub sprzedawca
detalicznym na nizszym szczeblu obrotu inie jest konkurentem na wyzszym szczeblu
obrotu, na ktérym nabywa towary objete porozumieniem, lub

2) dostawca swiadczy ustugi na kilku szczeblach obrotu, a nabywca $wiadczy ustugi na
poziomie detalicznym i nie jest konkurentem na tym szczeblu obrotu, na ktérym nabywa
ustugi objete porozumieniem wertykalnym.

2. Wylaczenia, o ktorym mowa w ust. 1, nie stosuje si¢ do:

1) wymiany informacji miedzy dostawcg a nabywca, ktora nie jest bezposrednio zwigzana
z wdrazaniem porozumienia wertykalnego albo nie jest niezbgdna do usprawnienia
produkcji lub dystrybucji towardéw objetych porozumieniem, albo nie spetnia Zadnego
z tych dwoch warunkow;

2) porozumien wertykalnych dotyczacych $wiadczenia ustug posrednictwa internetowego,
jezeli dostawca ushug posrednictwa internetowego jest konkurentem na rynku wtasciwym

sprzedazy towarow bedacych przedmiotem posrednictwa.

§ 6. 1. Wylaczeniu podlegaja porozumienia wertykalne zawierajace postanowienia, ktore
odnosza si¢ do przeniesienia na nabywce lub korzystania przez niego zpraw wlasnosci
intelektualnej 1 przemyslowej lub know-how, jezeli postanowienia te nie stanowia
podstawowego przedmiotu takich porozumien isa bezposrednio zwigzane z uzywaniem,

sprzedaza lub odsprzedaza towarow objetych porozumieniem przez nabywce lub jego klientow.



2. Wylaczenie stosuje si¢, jezeli w odniesieniu do towardow objetych porozumieniem
wertykalnym postanowienia, o ktorych mowa w ust. 1, nie zawieraja jednocze$nie ograniczen
konkurencji majacych ten sam cel co klauzule i porozumienia, ktore nie sg wylgczone na

podstawie rozporzadzenia.

§ 7. 1. Wylaczeniu podlegaja porozumienia wertykalne, jezeli:

1) udzial dostawcy i grupy kapitalowej, do ktdrej nalezy dostawca, w rynku wiasciwym, na

ktérym sprzedaje towary objete takim porozumieniem nie przekracza 30%;

2) udzial nabywcy 1 grupy kapitatowej, do ktérej nalezy nabywca, w rynku wlasciwym, na

ktérym kupuje towary objete takim porozumieniem nie przekracza 30%.

2. Jezeli w ramach porozumienia wertykalnego wielostronnego przedsigbiorca nabywa
towary objete tym porozumieniem od przedsigbiorcy bedacego strong tego porozumienia oraz
sprzedaje te towary innemu przedsigbiorcy bedacemu réwniez strong tego porozumienia,
wylaczenie stosuje si¢, jezeli jego udzial w rynku zarowno jako nabywcy oraz jako dostawcy,
nie przekracza 30%.

3. Jezeli udzial, o ktorym mowa w ust. 1 lub 2, nie przekracza 30%, ale po zawarciu
porozumienia wertykalnego wzrasta powyzej tej wielkosci, wytaczenie stosuje si¢ réwniez
przez okres dwoch kolejnych lat kalendarzowych nastepujacych po uptywie roku, w ktérym

prog 30% zostat przekroczony po raz pierwszy.

§ 8. 1. Udziat, o ktorym mowa w § 7, w przypadku:

1) dostawcy — oblicza si¢ na podstawie wartosci sprzedazy towardw objetych
porozumieniem wertykalnym, atakze wartos$ci sprzedazy innych towardw, ktore ze
wzgledu na ich przeznaczenie, ceng oraz wlasciwosci, w tym jako$¢, sa uznawane przez
ich nabywcow za ich substytuty;

2) nabywcy — oblicza si¢ na podstawie wartosci zakupu towaréw objetych porozumieniem
wertykalnym, a takze warto$ci zakupu innych towardow, ktére ze wzgledu na ich
przeznaczenie, cen¢ oraz wiasciwosci, w tym jako$¢, sa uznawane przez ich nabywcow
za ich substytuty.

2. Jezeli dane dotyczace warto$ci sprzedazy lub zakupu nie sg dostepne, udzial w rynku
oblicza si¢ na podstawie innych wiarygodnych informacji rynkowych, w tym informacji
o wielkosci sprzedazy lub zakupu.

3. Udziat w rynku oblicza si¢ na podstawie danych dotyczacych poprzedniego roku

kalendarzowego.



4. Przy obliczaniu udzialu wrynku dostawcy uwzglednia si¢ towary sprzedane

dystrybutorom bedacym stronami porozumienia wertykalnego zawartego ztym dostawca

w celu ich odsprzedazy.

§ 9. Wylaczeniu nie podlegaja porozumienia wertykalne, ktore bezposrednio lub

posrednio, samodzielnie lub w powigzaniu z innymi okoliczno$ciami zaleznymi od stron tych

porozumien majg na celu:

1) ograniczenie prawa nabywcy do ustalania ceny sprzedazy przez narzucenie przez

dostawce minimalnych lub o okreslonej wysokosci (sztywnych) cen sprzedazy towarow

objetych porozumieniem wertykalnym;

2) w przypadku gdy dostawca prowadzi system dystrybucji wylacznej — ograniczenie

terytorium lub klientéw, na ktorym lub wobec ktorych dystrybutor wylaczny moze

prowadzi¢ aktywng lub pasywng sprzedaz towarow objetych porozumieniem

wertykalnym, z wyjatkiem ograniczenia:

a)

b)

dystrybutorowi wylacznemu 1ijego klientom mozliwosci prowadzenia aktywnej
sprzedazy do okreslonego terytorium lub okreslonej grupy klientow zastrzezonych
dla dostawcy lub przydzielonych przez dostawce¢ nie wigcej niz pigciu innym
dystrybutorom wylacznym,

dystrybutorowi wytacznemu 1 jego klientom mozliwosci prowadzenia aktywnej lub
pasywnej sprzedazy dystrybutorom nienalezacym do tego systemu zlokalizowanym
na terytorium, na ktéorym dostawca prowadzi system dystrybucji selektywnej
towarow objetych porozumieniem wertykalnym,

dotyczacego miejsca prowadzenia dziatalnosci dystrybutora wytacznego,
dystrybutorowi hurtowemu wylacznemu mozliwos$ci prowadzenia aktywnej lub
pasywnej sprzedazy uzytkownikom koncowym,

dystrybutorowi wytacznemu mozliwosci prowadzenia aktywnej lub pasywnej
sprzedazy komponentow  objetych  porozumieniem wertykalnym innym
przedsigbiorcom, ktorzy uzywaliby ich do produkcji towaréw, ktére ze wzglgdu na
ich przeznaczenie, cen¢ oraz wilasciwosci, w tym jako$¢, sa uznawane przez ich

nabywcow za substytuty towarow sprzedawanych przez dostawce;



3)

4)

w przypadku gdy dostawca prowadzi system dystrybucji selektywne;j:

a)

b)

ograniczenie terytorium lub klientéw, na ktorym lub ktorym dystrybutorzy

dzialajacy wtym systemie moga sprzedawaé towary objete porozumieniem

wertykalnym, z wyjatkiem ograniczenia:

dystrybutorom dziatajgcym w tym systemie iich bezposrednim klientom
mozliwo$ci prowadzenia aktywnej sprzedazy do okre$lonego terytorium lub
okreslonej grupy klientow zastrzezonych dla dostawcy lub przydzielonych przez
dostawce nie wigcej niz pigciu dystrybutorom wylacznym,

dystrybutorom dzialajagcym w tym systemie iich klientom mozliwosci
prowadzenia aktywnej lub pasywnej sprzedazy dystrybutorom nienalezacym do
tego systemu zlokalizowanym na terytorium, na ktorym prowadzony jest system
dystrybucji selektywne;,

dotyczacego miejsca prowadzenia dziatalnosci dystrybutorow dziatajacych
w tym systemie,

dystrybutorom hurtowym dziatajacym w tym systemie mozliwo$ci prowadzenia
sprzedazy aktywnej lub pasywnej uzytkownikom koncowym,

mozliwosci aktywnej lub pasywnej sprzedazy komponentow, dostarczanych
wcelu ich wbudowania, klientom, ktorzy wykorzystaliby je w celach
wytwarzania tego samego rodzaju towaréw jak te wyprodukowane przez

dostawce,

ograniczenie wzajemnych dostaw miedzy dystrybutorami dziatajacymi w tym

systemie na tych samych lub r6znych szczeblach obrotu,

ograniczenie dystrybutorom detalicznym dziatajagcym w tym systemie mozliwos$ci

prowadzenia aktywnej lub pasywnej sprzedazy uzytkownikom koncowym,

z wyjatkiem sytuacji, o ktérych mowa w lit. a tiret pierwsze i trzecie;

w przypadku gdy dostawca nie prowadzi systemu dystrybucji wylacznej oraz systemu

dystrybucji selektywnej — ograniczenie terytorium lub klientéw, na ktérym lub wobec

ktérych nabywca moze prowadzi¢ aktywng lub pasywng sprzedaz towaréw objetych

porozumieniem wertykalnym, z wyjatkiem ograniczenia:

a)

nabywcy 1ijego klientom mozliwosci prowadzenia aktywnej sprzedazy do

okreslonego terytorium lub okreslonej grupy klientdw zastrzezonych dla dostawcy

lub przydzielonych przez dostawce nie wigcej niz pieciu innym dystrybutorom

wylacznym,



5)

6)

b) nabywcy i jego klientom mozliwos$ci prowadzenia aktywnej lub pasywnej sprzedazy
dystrybutorom nienalezagcym do tego systemu zlokalizowanym na terytorium, na
ktorym dostawca prowadzi system dystrybucji selektywnej towarow objetych
porozumieniem wertykalnym,

¢) dotyczacego miejsca prowadzenia dziatalnosci nabywcy,

d) prowadzenia aktywnej lub pasywnej sprzedazy uzytkownikom koncowym przez
dystrybutora hurtowego,

e) nabywcy mozliwosci prowadzenia aktywnej lub pasywnej sprzedazy komponentow,
dostarczanych w celu ich wbudowania, klientom, ktérzy wykorzystaliby je w celach
wytwarzania tego samego rodzaju towarow jak te wyprodukowane przez dostawce;

uniemozliwienie skutecznego wykorzystania Internetu przez nabywce lub jego klientow
do sprzedazy towarow objetych porozumieniem wertykalnym, gdyz ogranicza ono
terytorium lub klientéw, na ktorym lub ktérym towary objgte tym porozumieniem moga
by¢ sprzedawane, w przypadkach okreslonych w pkt2-4, z wylaczeniem mozliwosci
natozenia na nabywece:

a) innych ograniczen dotyczacych sprzedazy przez Internet lub

b) ograniczen dotyczacych reklamy internetowej, ktore nie majg na celu
uniemozliwienia korzystania z catego kanatu reklamy internetowej;

ograniczenie prawa dostawcy do sprzedazy komponentéw objetych porozumieniem

wertykalnym — jako cze$ci zamiennych — uzytkownikom koncowym, zaktadom

naprawczym, hurtownikom lub innym ustugodawcom, ktorym nabywca nie powierzyt

napraw lub serwisowania towarow wyprodukowanych z uzyciem tych komponentow.

§ 10. Klauzulami, ktérych wystgpowanie w porozumieniu wertykalnym stanowi

naruszenie art. 6 ust. 1 ustawy, sg klauzule, ktére bezposrednio lub posrednio:

)]

zakazujg konkurowania na czas okreslony dtuzszy niz pi¢¢ lat lub na czas nieokreslony,
chyba Zze nabywca sprzedaje towary objete porozumieniem wertykalnym w lokalu lub na
terenie, ktorych wiascicielem, wieczystym uzytkownikiem, dzierzawca lub najemca jest
dostawca lub ktore dostawca wynajmuje lub dzierzawi od o0sob trzecich niezwigzanych
z nabywca, a okres trwania takiego zobowigzania nie przekracza okresu zajmowania

przez nabywce tego lokalu lub terenu;



2)

3)

4)

zakazuja nabywcom wytwarzania, zakupu, sprzedazy lub odsprzedazy towardéw po

wygasnigciu porozumienia wertykalnego, chyba ze obowiazywanie takich klauzul:

a) dotyczy towardow, ktore ze wzgledu na ich przeznaczenie, ceng oraz whasciwosci,
w tym jakos$¢, sg uznawane przez ich nabywcéw za substytuty towaréw objetych
porozumieniem wertykalnym, oraz

b) jest ograniczone do lokalu lub terenu, na ktérych nabywca prowadzit dziatalno$¢
w trakcie obowigzywania porozumienia wertykalnego, oraz

¢) jestniezbedne do ochrony know-how przekazanego nabywcy przez dostawce

— aczas ich obowigzywania jest ograniczony do roku po wygasnigciu porozumienia

wertykalnego, z wyjatkiem mozliwo$ci natozenia ograniczenia, ktére nie ma limitu

czasowego na uzywanie i ujawnianie know-how;

zakazuja dystrybutorom dziatajgcym w systemie dystrybucji selektywnej sprzedazy

towarow okreslonych konkurujgcych dostawcow;

uniemozliwiaja nabywcy ustug posrednictwa internetowego oferowania, sprzedazy lub

odsprzedazy uzytkownikom koncowym towardw na korzystniejszych warunkach przy

uzyciu konkurencyjnych uslug posrednictwa internetowego.

§ 11. Wylaczenia nie stosuje si¢ do porozumien wertykalnych, jezeli klauzul, o ktorych

mowa w § 10 1 ktorych wystepowanie w porozumieniu stanowi naruszenie art. 6 ust. 1 ustawy,

nie mozna oddzieli¢ od porozumienia wertykalnego jako catosci.

§ 12. Do porozumien wertykalnych podlegajacych wylaczeniu na podstawie

rozporzadzenia Rady Ministréw z dnia 30 marca 2011 r. w sprawie wylaczenia niektorych

rodzajow porozumien wertykalnych spod zakazu porozumien ograniczajacych konkurencje

(Dz. U.z 2014 r. poz. 1012) niespetniajacych warunkow wytaczenia okreslonych w niniejszym

rozporzadzeniu stosuje si¢ przepisy dotychczasowe do czasu dostosowania tych porozumien

do przepiséw niniejszego rozporzadzenia, jednak nie dtuzej niz do dnia 31 maja 2024 r.

§ 13. Rozporzadzenie obowigzuje do dnia 31 maja 2035 r.
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§ 14. Rozporzadzenie wchodzi w zycie z dniem 1 czerwca 2023 .

PREZES RADY MINISTROW

Za zgodno$¢ pod wzgledem prawnym, legislacyjnym i redakcyjnym
Daniel Mankowski

Dyrektor Departamentu Prawnego

w Urzedzie Ochrony Konkurencji i Konsumentow

/- podpisano kwalifikowanym podpisem elektronicznym/
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